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CLAUDIO RIVA

QUALI NOVITA ORA CHE IL
LOCKDOWN E CONCLUSO?

In Banca Consulia d stiomo muovendo

sempre pil verso l'odozione di modelli
olistici di wealth management per una

planificazione che comprenda davvero Lintero
patrimonio. In linea con questa crescily, il modetllo
di consulenza di BC si @ evoluto ulteriommente,
estendendosi da consulenza finanzioria a
consulenzo patrimoniale. | contesti interessati
sono molleplici e spedifice: comprendono ambili
inerenti lematiche fiscali, giuridiche, di passaggio
generazionale, di real-estate, di arl advisory.
Per rispondere a lulle le esigenze complesse
di un patrimonio familiore, abbiamo strutturato
un servizio articololo che si avvale della
collaborazione di esperti e di professionalita
spedializzate diverse - partner di BC - o cui il
consutente ricorre in bose alle necessitd. Un
modello libero e rasparente, localizzato sulle
esigenze del diente, senza imposizioni commerciali
e con l'ousilio di teom di spedcialisti per i diversi
ambiti consulenziali. Durante il lockdown, abbiomo
introdotto una nuova piattaloma per operare
con un sistema ancora pit semplice, inluitivo e
lecnologicomente avonzolo. Una novild propro
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IL DIRETTORE COMMERCIALE

di sellembre & poi il collocomento di strumenti
alternativi come gli EUL Inoltre non rinunceremo
alla Convention e stiomo organizzando un grande
evento reale in un ambiente digitale.

COME Vi STATE MUOVENDO PER RECLUTARE?
Lovoriamo all’ompliomento della nostra rete
selezionando figure professionali, provenienti dal
mondo bancario o da allre reti, decise a lavorare
seriamente con Lo consulenza patrimoniale: in
Banca Consulia | rapporti di consulenza evoluta
roppresentano dirca it 40% delle masse in gestione.
Seegliomo prolessionisti di solida espetienzo

che sappicno apprezzare il nostro modello
innovolivo, ko nostra filosofia e | nostri valori,

senzo condizionomenti di budget di prodotio e
case di gestione interne alla banca. Linserimento
prevede un contratto da libero professionisto o dao
dipendente.

CHE ATTESE DI RACCOLTA AVETE PER LA FINE
DELLUANNO?

Qualitd e dati della raccollo sono molto positivi

& negli ullimi mesi dell'anno aesceranno
ulleriormente grazie alla rete in essere e ai nuovi
ingressi.
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LA STORIA

Bonco Consulia & spedializzota nella consulenzo palrimoniale.
Occupo un quadrante strategico singolare tra il mondo privote e
quello delle reli di consulenti, grazie ol suo modello di servizio.

E nato nel 2015, doll'esperienzo di oltre 20 anni di Intra Private
Bank e Banco|Jfiliil] con U'obiettivo di lovorare liberi da ogni tipo

di condizionamento di prodotlo. Besa lo sua offerto sui servizi di
consulenza patrimonicle che si distinguono per personalizzazione

& innovazione. | suoi consulenti sono liberi di odoltare il modello

di servizio pil coerente con i bisogni della clientelo e con le loro
attitudini personali e di scegliere di essere private banker dipendenti
o liberi professionisti. Lo value proposilion ¢ indirizzoto a targel di
clienli con esigenze complesse di gestione e lutelo del potrimonio e
di anolisi e consulenza nelle operazioni di corporate finance.

| CF PER
REGIONE

TOTALE
COMPLESSIVO

165

Dati al 31 lughio 2020

IL CF UNDER 40

GIANLUCA
BECCARIA

PERCHE HAI SCELTO QUESTA
PROFESSIONET

A ruoli oltisonanti des biglietti da
visita non sempre corisponde
una libertd operativa che
espima le compelene e i

volond del professionisia. Sono
stato responsabile di liliale,
responsabile Rnanzano ¢ geslore
ded porologlio di propaetd, in
banche diverse. In organizzazioni
sempre pida complesse ¢

con policy vincolanti, anche
ficoprendo ruoli apparentements
con libertd decisionale mi
senlivo Solo un iINgranaggic in

un MEeCCanismo enorme, dove
viene rfchieslo di eseguine Sensza
“medtend del propeio”. Quindi ho
scello consapevolmente, dopo
lespenienza

DOVE Tl VEDI TRA 10 ANNIT

[ sempre pit ditlicile dstlinguers
iy lerming & offerta in un monado
cosl "atlolinto” dove Lo gestions
degli assel & possibile Con quasi
Lt gli opertorni. Mi vedo sempre
Meno Drivole DOkes, Sempne il
consulente patrimoniabe

COME IMMAGINI LA
CONSULENZA NEL 2030 E COSA
AVRA DI DIVERSO DA OGGIT
Pochissin operaton hanno un
modello in cul il clienle non paga
attraverso | prodolti ma decide

di pagare una consulenza che gli
garantisca di essere consiglioto,
senza conllitli & interesse, anche
relativamente o lematiche fiscali, di
passoqgio generazionole, di real
estole, di arl advisory. M aspello
che il modelio di Banco Consulio
passi dail'ottime 40% degli Aum alla
lotolild ded clienli.
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